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Das grösste Risiko der Geldanlage ausschalten, aber wie?  
 
 

Liebe Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner 
 
Hat nicht jeder, Kunde (mehr die Männer) wie Berater (mehr die Männer), immer mal wieder das 
Gefühl, ein fähiger Analyst und Portfoliomanager zu sein? Da kommt Stolz auf. Die 
Verhaltenswissenschaft hat erkannt, dass es zu Selbstüberschätzung kommt, den Markt schlagen 
zu können. Chancen werden gross geredet und Risiken ausgeblendet. Ergebnis: Naja… 
 

Selbstüberschätzung? Es wird Kunden/Beratern als Hobby-Analyst nicht leicht gemacht. 

Glaubt man doch, die Informationsflut locker zu beherrschen und die richtigsten Schlüsse für die 
Anlageentscheidung zu ziehen. Das richtige Timing der Investition liegt im Blut. Illusion und 
Aktionismus lassen jede Disziplin vergessen. 
 
Gier? Man vergleicht die eigenen Ergebnissen gern mit anderen. Da gibt es leider immer welche, 

die besser waren. Neben der Komponente Gier kommt jetzt auch Neid ins Spiel. Spätestens jetzt 
werden wir zeigen, wie wir den Markt und die anderen schlagen. Alte Grundsätze ausschalten 
und Vollgas geben. 
 
Zorn? Sie ahnen es schon: Meistens führt Gier nicht zu besseren Ergebnissen, sondern zur 
nächsten Emotion. Vielleicht hat man von den Misserfolgen genug und wird träge. «Jetzt lassen 
wir mal alles laufen, denn der Markt hat immer Recht.» Öfter aber kommt Zorn auf und man 

wird impulsiv. Alles verkaufen und in den sicheren Hafen von Festgeld. Immerhin mit festem 
Zins und Garantie für Kaufkraftverlust. 
 
Fazit: In den Worten oben hat sich vermutlich jeder ein wenig wiedererkannt. Gefühle sind aber 
schlechte Ratgeber bei Anlageentscheidungen. Jeder darf mit kleinem Geld spielen und 
Erfahrungen sammeln. Aber die grossen Ziele wie stetiger Kapitalaufbau, erfolgreiche 
Altersvorsorge, Zusatzrente sind nur mit fundierten Analysen, klaren Richtlinien und Disziplin zu 

erreichen. 
 
Tipp: Mit einer Vermögensverwaltung wie dem Schweizer Vermögensdepot legen Kunden wie 
Berater alle fehlleitenden Emotionen ab und beauftragen professionelle Analysten sowie 
Portfoliomanager mit den Anlageentscheidungen. Die Profis haben das Ziel, mittel- und 
langfristig das Kapital der Kunden zu mehren und zu schützen. Die Renditeergebnisse (Fakten) 

belegen ihr Können. www.schweizer-vermoegensdepot.ch  
 

Für Sie als Berater ist das Schweizer Vermögensdepot ein «Anlage-Sorglospaket» mit geringer 
Haftung, wenig Aufwand, Zeitersparnis und attraktiver Vergütung. Jetzt dürfen Sie gern ein 
Glücksgefühl zeigen. 
 
Wenn Sie Rückfragen haben oder einfach ein Gespräch unter Kollegen führen möchten, dann 

melden Sie sich gern bei uns. 
 
Weitere Informationen und das Rechentool «Schweizer Vermögensrechner» finden Sie unter 
www.schweizer-vermoegensdepot.ch. (Benutzer: SVD | Passwort: SVD2023bzp!) 
 
Einladung: Bleiben Sie informiert und neugierig. Dazu laden wir Sie zu unseren nächsten 
Webinaren ein. Inhalte und Anmeldung finden Sie hier. 

 
Für weitere Fragen insbesondere zu Kundendepots steht Ihnen unser Service Line Team unter 
der gebührenfreien Telefonnummer 00800 0077 7700 gerne zur Verfügung.  
 
 
Herzliche Grüsse aus Zürich 
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Kontakt 
Für weitere Fragen erreichen Sie unser Service Line Team unter der E-Mail-Adresse: 
ServiceLine@bankzweiplus.ch. 
 

 
Hinweis: Die vorliegende Vertriebsnews dient ausschliesslich der Information von Vermittlern mit Wohnsitz/Sitz in 
Deutschland. Die Kenntnisgabe an Privatkunden ist nicht erlaubt. Die Fondsdepot Bank GmbH ist das zuführende 

Kreditinstitut in Deutschland. In dieser Eigenschaft nimmt sie die Eröffnungsunterlagen und sonstige Unterlagen von den 

unabhängigen Vermittlern entgegen, prüft diese auf Vollständigkeit und Plausibilität und übermittelt der bank zweiplus ag 

diese als Botin. Eine Prüfung der Eignung oder Angemessenheit der Anlage durch die Fondsdepot Bank GmbH erfolgt nicht. 

Die Anbahnung von Geschäften erfolgt ausschliesslich über die von der Fondsdepot Bank GmbH und der bank zweiplus ag 

unabhängigen Vermittler. Fondsdepot Bank GmbH, D-95025 Hof, T (09281) 7258-0, F (09281) 7258-46118, 

www.fondsdepotbank.de. 
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